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haben mehr verdient.
ehr Karriere.

J/

Key Account Manager Export

Far unseren Kunden in Festanstellung zum ndchstmaglichen Zeitpunkt
© Berlin & w/m/d

lhre Aufgaben

= Verantwortung fur den Aufbau, die Pflege und den nachhaltigen Ausbau von Geschéftsbeziehungen in
internationalen Markten.

= Entwicklung und Umsetzung marktbezogener Vertriebs- und Wachstumsstrategien unter Berlcksichtigung von
Marktanforderungen, Preisstrukturen und Vertriebskandlen.

= Planung und Realisierung wirtschaftlicher Zielsetzungen in enger Abstimmung mit verschiedenen
Unternehmensbereichen.

= Analyse von Markt- und Geschaftspotenzialen sowie Ableitung geeigneter MaBnahmen zur weiteren
MarkterschlieBung.

= Steuerung externer Geschaftspartner anhand definierter Ziele, Kennzahlen und gemeinsamer Entwicklungsplane.

» |dentifikation neuer Geschaftsmaoglichkeiten in internationalen Regionen sowie Gewinnung und Betreuung neuer
Kooperationspartner.

m Durchfuhrung von Verhandlungen, Strategiegesprachen und regelmal3igen Performance-Reviews.

= Mitwirkung bei der Gestaltung kommerzieller Rahmenbedingungen und Vertragsmodelle.

m  Begleitung von Produkteinfiihrungen und Ausbau der Marktprasenz innerhalb bestehender und neuer
Vertriebskanale.

= Konzeption und Umsetzung individueller Vertriebs- und Marketingaktivitdten gemeinsam mit relevanten
Fachbereichen.

= Enge Zusammenarbeit mit den Bereichen Marketing, Finanzen, Controlling und operativer Supply Chain.

= Reprasentation des Unternehmens auf internationalen Branchenveranstaltungen und Fachmessen.

lhr Profil

Susanne Bartels
Senior Teamleiterin
SALES

+49 30 333 063 431
+49 151 446 108 06
susanne.bartels@perm4.com

Ich freue mich auf lhre Bewerbung!
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= Mehrjahrige Berufserfahrung im Bereich Vertrieb eines Pharma-bzw. FMCG-Unternehmens

= Abgeschlossenes BWL-Studium oder ein vergleichbares Hochschulstudium

= Hohes Mal3 an Kommunikations- und Teamkompetenzen

= Fundiertes Fachwissen im Bereich des Vertriebs von Arzneimitteln, Medizinprodukten, Nahrungserganzungsmitteln
bzw. Kosmetika

= MS-Office Kenntnisse

= Verhandlungssichere Englischkenntnisse

lhre Vorteile

= Firmenevents
= Firmenhandy
= Firmenwagen zur privaten Nutzung

= Homeoffice-Mdglichkeit

lhr Arbeitgeber

Unser Mandant ist ein mittelstandisches Familienunternehmen mit Sitz in Berlin, das pharmazeutische Produkte an

Drogerien und in den Lebensmitteleinzelhandel verkauft.

Jetzt in nur einer Minute mit Threm Lebenslauf bewerben

Susanne Bartels
Senior Teamleiterin
SALES

+49 30 333 063 431
+49 151 446 108 06
susanne.bartels@perm4.com

Ich freue mich auf lhre Bewerbung!
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https://www.perm4.com/jobs/key-account-manager-export-044620

