PERIV

haben mehr verdient.
ehr Karriere.

i
VertriebsauBendienst Farmhygiene -
Sitddeutschland

Fur unseren Kunden in Festanstellung zum nachstmaéglichen Zeitpunkt

© Baden-Wiirttemberg & w/m/d

lhre Aufgaben

= Intensive fachliche und vertriebliche Betreuung von B2B-Kunden, vor allem dem Landhandel

= Produktfokus liegt auf spezialisierter Chemie fiir Reinigung und Hygiene in der landwirtschaftlichen Tierhaltung
= Vertreten des Konzeptes der Komplettberatung: Was braucht der einzelne Kunde wirklich?

= Zielgebiet ist Baden-Wurttemberg sowie der Norden Bayerns

= Arbeit von Home-Office aus mit der entsprechenden Reisetatigkeit

lhr Profil

= Ausbildung oder Studium in Richtung Landwirtschaft, idealerweise mit Fokus Tier oder alternativ mehrjahrige
praktische Erfahrung in der Nutztierhaltung
= Selbstsicheres Auftreten bei guter Selbstorganisation

= Regionale Reisebereitschaft

lhre Vorteile

= Attraktives Vergltungsmodell
m Betriebliche Altersvorsorge

m Firmenfahrrad

m Firmenhandy

m  Firmenwagen zur privaten Nutzung

Dominik Nebel
Recruiting Specialist
SALES

+49 30 333 063 433
+49 151 162 681 52
dominik.nebel@perm4.com

Ich freue mich auf lhre Bewerbung!
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m  Flexible Arbeitszeiten

= Homeoffice-Mdglichkeit

Ihr Arbeitgeber

Unser Kunde ist ein bekanntes Unternehmen aus dem Umfeld der Lebensmittel- und Farmhygiene.

Jetzt in nur einer Minute mit lhrem Lebenslauf bewerben

Dominik Nebel
Recruiting Specialist
SALES

+49 30 333 063 433
+49 151 162 681 52
dominik.nebel@perm4.com

Ich freue mich auf lhre Bewerbung!



https://www.perm4.com/jobs/vertriebsaussendienst-farmhygiene-suddeutschland-044590

