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haben mehr verdient.

ehr Karriere.

I Global Key Account Manager Food & Beverage

Far unseren Kunden in Festanstellung zum ndchstmaglichen Zeitpunkt
© Hamburg % w/m/d 90.000 € - 120.000 €

lhre Aufgaben

m Eigenverantwortliche Akquise, Betreuung und strategische Weiterentwicklung internationaler Schlisselkunden im
Segment Food & Beverage

= Entwicklung und Umsetzung globaler Kunden-, Branchen- und Vertriebsstrategien

= Analyse von Markt- und Branchentrends sowie Identifikation neuer Geschaftspotenziale

= Erarbeitung von MaBnahmen zur Weiterentwicklung des Produktportfolios und zur Optimierung vertrieblicher
Prozesse

= Planung und Durchfiihrung von Workshops, Schulungen sowie Kunden- und Werksbesuchen auf internationaler
Ebene

m  Flhrung von Vertragsverhandlungen mit internationalen Kunden und Geschaftspartnern

= Enge Zusammenarbeit mit Produktmanagement, Marketing und weiteren Fachbereichen zur Entwicklung
kundenspezifischer Lésungen

= Mitwirkung bei Preis-, Markt- und Wachstumsstrategien im internationalen Umfeld

lhr Profil

= Erfolgreich abgeschlossenes Studium im Bereich Wirtschaftsingenieurwesen, Maschinenbau oder einer
vergleichbaren Fachrichtung

= Mehrjahrige Berufserfahrung im internationalen Vertrieb oder Key Account Management eines technisch gepragten
Industriebereichs

= Erfahrung in der Betreuung global agierender Kunden sowie in der Entwicklung strategischer Geschaftsbeziehungen

m  Kenntnisse der Food-&-Beverage-Industrie sind von Vorteil

m  Ausgepragtes Verstandnis fur Markt- und Produktstrategien
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= Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift

= Sicherer Umgang mit MS Office 365 sowie ERP-Systemen
= Hohe Eigeninitiative, ausgepragte Kommunikationsstarke und interkulturelle Kompetenz
= Internationale Reisebereitschaft (15-20%)

lhre Vorteile

m Attraktives Vergutungsmodell
m Betriebliche Altersvorsorge

= Betriebliche Weiterbildung

= Homeoffice-Moglichkeit

= Kinderbetreuung

= Reisekostenerstattung

= Unbefristeter Vertrag

= Vermdgenswirksame Leistungen

lhr Arbeitgeber

Unser Mandant ist ein international erfolgreiches Industrieunternehmen mit hoher Innovationskraft im Bereich
Antriebs- und Automatisierungstechnik. Die maRgeschneiderten Lésungen kommen weltweit in unterschiedlichsten
Anwendungen zum Einsatz - von Produktions- und Verpackungsanlagen bis hin zu komplexen Foérder- und
Materialflusssystemen. Mit einer langfristigen Wachstumsstrategie, einer ausgepragten Kundenorientierung und kurzen
Entscheidungswegen bietet das Unternehmen ein modernes und internationales Arbeitsumfeld mit viel
Gestaltungsspielraum.
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