
Alik Masihi

Principal

SALES – Antriebstechnik

+49 30 333 063 455

+49 151 726 082 83

alik.masihi@perm4.com

Ich freue mich auf Ihre Bewerbung!

Sie haben mehr verdient.
Mehr Karriere.

Für unseren Kunden in Festanstellung zum nächstmöglichen Zeitpunkt

 München   w/m/d   65.000 € - 95.000 €

Sales Engineer Interface-Technik Bayern &

Österreich

Ihre Aufgaben

Sie sind zuständig für den internationalen Vertrieb des Produktbereiches Interface-Technik in Bayern und Österreich

und agieren hierbei aus dem Home-Office heraus.

Betreuung bestehender Kundenbeziehungen sowie gezielter Ausbau des Netzwerks im Vertriebsgebiet.

Analyse von Markt- und Kundenpotenzialen sowie aktive Gewinnung neuer Geschäftspartner und Projekte.

Repräsentation des Unternehmens auf Fachmessen, Branchenevents und Ausstellungen.

Durchführung von Produktvorstellungen und technischen Beratungen bei Kunden vor Ort.

Entwicklung individueller Lösungsansätze für kundenspezifische Anwendungen.

Enge Zusammenarbeit mit internen Fachabteilungen und internationalen Teams zur erfolgreichen Umsetzung von

Vertriebsprojekten.

Ihr Profil

Abgeschlossene technische Ausbildung oder Studium im Bereich Elektrotechnik, Elektronik oder

Automatisierungstechnik.

Erfahrungen im technischen Vertriebsaußendienst sind zwingend notwendig.

Produkterfahrung im Bereich der Interface-Technik oder im Mindesten im Bereich der erklärungsbedürftigen

elektrotechnischen Komponenten.

Wohnort und Home-Office zwingend im Raum Bayern, vorzugsweise im Großraum München oder angrenzenden

Regionen.
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Ausgeprägte Kundenorientierung sowie Freude am Aufbau langfristiger Geschäftsbeziehungen.

Wichtig: Sie fühlen sich wohl im Außendienst, sind bereit 3 bis 4 Tage pro Woche vor Ort beim Kunden zu sein, was

auch regelmäßige Übernachtungen umfasst aufgrund der Größe des Gebiets.

Sicheres und überzeugendes Auftreten gegenüber Ansprechpartnern auf unterschiedlichen Entscheidungsebenen.

Eigenständige, strukturierte und zielorientierte Arbeitsweise.

Hohe Motivation, neue Märkte und Anwendungsfelder zu erschließen.

Kommunikationsstärke, Verhandlungsgeschick und unternehmerisches Denken.

Gute Englischkenntnisse sind von Vorteil.

Ihre Vorteile

Attraktives Vergütungsmodell

Firmenhandy

Firmenwagen zur privaten Nutzung

Homeoffice-Möglichkeit

Unbefristeter Vertrag

Ihr Arbeitgeber

Unser Auftraggeber ist ein etablierter mittelständischer Anbieter technologisch anspruchsvoller Lösungen für

industrielle Mess-, Steuerungs- und Automatisierungsanwendungen.

Seit vielen Jahren entwickelt das Unternehmen innovative Produkte und Systeme, die in unterschiedlichsten Branchen

zum Einsatz kommen.

Die Unternehmenskultur ist geprägt von langfristigem Denken, hoher technischer Kompetenz und einem klaren Fokus

auf nachhaltige Kundenbeziehungen.

Jetzt in nur einer Minute mit Ihrem Lebenslauf bewerben

https://www.perm4.com/jobs/sales-engineer-interface-technik-bayern-osterreich-044435

