PERIVA [i:cruimine

I Sales Manager Futteradditive

Far unseren Kunden in Festanstellung zum ndchstmaglichen Zeitpunkt

© Niedersachsen & w/m/d

lhre Aufgaben

= GroBkundenmanagement in Norddeutschland
m Zielkunden sind Futtermittelproduzenten in der Region
m Beratung direkt beim Kunden vor Ort zum Produkteinsatz

= Analyse der regionalen Markte und Einsatzmdoglichkeiten
Weitere Details werden gerne in einem vertraulichen Telefonat besprochen.

lhr Profil

= Mehrjahrige Erfahrung im Vertrieb von Futtermitteln oder idealerweise Futterzusatzstoffen
= Agrarwissenschaftlicher, veterindrmedizinischer oder biowissenschaftlicher Fachhintergrund

= Wohnhaft in Zielregion

lhre Vorteile

m Attraktives Vergutungsmodell

m  Firmenhandy

m Firmenwagen zur privaten Nutzung
= Flexible Arbeitszeiten

= Homeoffice-Mdglichkeit

Ihr Arbeitgeber

Unser Kunde ist ein spezialisierter Hersteller aus dem Bereich der Futteradditive.

Felix Schéppe
Senior Karriereberater
SALES - Industry

+49 30 333 063 352
+49 151 726 082 79
felix.schoeppe@perm4.com

Ich freue mich auf lhre Bewerbung!
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Jetzt in nur einer Minute mit lhrem Lebenslauf bewerben
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Ich freue mich auf lhre Bewerbung!



https://www.perm4.com/jobs/sales-manager-futteradditive-044359

