PERMANENT
RECRUITING

haben mehr verdient.
ehr Karriere.

"1

Sales Manager / Key Account - Backmittel NRW /
Norddeutschland

Fur unseren Kunden in Festanstellung zum nachstmaéglichen Zeitpunkt
© Deutschland & w/m/d

lhre Aufgaben

= Vertrieb von Backmitteln und backtechnischen Produkten im regionalen AulRendienst

= Betreuung und Ausbau bestehender Kunden im Backerei-Handwerk sowie in der Backwarenindustrie
= Neukundenakquise innerhalb des definierten Vertriebsgebiets (NRW oder Norddeutschland)

= Technische Beratung der Kunden in enger Zusammenarbeit mit der Anwendungstechnik

= Durchfuhrung von Kundenbesuchen, Produktprasentationen und Anwendungsberatungen vor Ort

= Umsetzung von Vertriebs- und Verkaufsstrategien im eigenen Gebiet

m Teilnahme an regionalen Messen, Kundenterminen und Fachveranstaltungen

= Enge Abstimmung mit interner Anwendungstechnik wahrend der Einarbeitung und im Tagesgeschaft

m Verantwortung fur Umsatzentwicklung und Zielerreichung im Vertriebsgebiet

lhr Profil

= Ausbildung als Backermeister, Konditor, Lebensmitteltechnologe oder vergleichbare Qualifikation
= 2-5]ahre Erfahrung im AulRendienstvertrieb oder in der technischen Kundenbetreuung von Vorteil
= Sehr gute Kenntnisse im Bereich Backwaren / Backmittel / Backereihandwerk

= Freude an technischer Beratung und I6sungsorientiertem Arbeiten beim Kunden

= Hohe Reisebereitschaft innerhalb der jeweiligen Region (NRW oder Norddeutschland)

m Selbststandige, strukturierte und kommunikative Arbeitsweise

= Teamfahigkeit sowie hohe Kunden- und Serviceorientierung

lhre Vorteile

Mika Or
Karriereberaterin
SALES - Food & Packaging

+49 303 33063 429
+49 151 16268 155
mika.or@perm4.com

Ich freue mich auf lhre Bewerbung!
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= Attraktives Vergltungsmodell

= Betriebliche Weiterbildung

= Firmenwagen zur privaten Nutzung
= Flexible Arbeitszeiten

= Homeoffice-Mdglichkeit

m Zusatzliche Urlaubstage (30 Tage)

Ihr Arbeitgeber

Ein mittelstandisch gepragtes Unternehmen aus der Lebensmittelzutatenbranche mit Fokus auf Backmittel und

funktionelle Lésungen fir Backereien im Handwerk und in der Industrie.

Jetzt in nur einer Minute mit Threm Lebenslauf bewerben

Mika Or
Karriereberaterin
SALES - Food & Packaging

+49 303 33063 429
+49 151 16268 155
mika.or@perm4.com

Ich freue mich auf lhre Bewerbung!



https://www.perm4.com/jobs/sales-manager-key-account-backmittel-nrw-norddeutschland-044321

