PERIVA [i:cruimine

haben mehr verdient.
ehr Karriere.

J/

I Vertriebsleiter Industrie / Key Account - Bakery

Far unseren Kunden in Festanstellung zum ndchstmaglichen Zeitpunkt
© Deutschland & w/m/d

lhre Aufgaben

Entwicklung und Umsetzung von Vertriebsstrategien im industriellen Backwaren- und Food-Segment

FUhrung und Steuerung des Vertriebsteams Industrie / Key Accounts

Betreuung und Ausbau von Kunden aus der Backwarenindustrie

Entwicklung langfristiger Key-Account-Strategien zur nachhaltigen Umsatz- und Margensteigerung

Identifikation neuer Marktpotenziale im industriellen Backsegment

Enge Zusammenarbeit mit Produktentwicklung, Anwendungstechnik und Innendienst zur Umsetzung
kundenspezifischer Losungen

Durchfihrung von Vertrags- und Konditionsverhandlungen auf Entscheiderebene

Reprasentation des Unternehmens auf nationalen und internationalen Fachmessen sowie Branchenveranstaltungen
Markt- und Wettbewerbsanalyse zur Ableitung strategischer MalRnahmen

Verantwortung flr Umsatz-, Ergebnis- und Wachstumsziele im Industriegeschaft

lhr Profil

Abgeschlossenes betriebswirtschaftliches Studium oder kaufmannische Ausbildung; Ausbildung im
Lebensmittelbereich (z. B. Backermeister) von Vorteil

Mehrjahrige Erfahrung im B2B-Vertrieb, idealerweise im industriellen Lebensmittel- oder Backwarenumfeld
Erfahrung im Key Account Management oder in der Betreuung industrieller Kundenstrukturen
FUhrungserfahrung / Vertriebsleitung von 2-4 Jahre

Sehr gute Deutschkenntnisse, gute Englischkenntnisse

Stark ausgepragte Kommunikations- und Verhandlungsfahigkeiten auf Entscheiderebene

Strategisches und unternehmerisches Denken mit hoher Ergebnisorientierung

Mika Or
Karriereberaterin
SALES - Food & Packaging

+49 303 33063 429
+49 151 16268 155
mika.or@perm4.com

Ich freue mich auf lhre Bewerbung!
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= Belastbare, dynamische und durchsetzungsstarke Persdnlichkeit

= Strukturierte, selbststandige Arbeitsweise sowie hohe Reisebereitschaft innerhalb Deutschlands und angrenzender
Markte

lhre Vorteile

m Attraktives Vergutungsmodell

m Betriebliche Krankenversicherung
m Betriebliche Weiterbildung

® Firmenfahrrad

= Firmenwagen zur privaten Nutzung
= Flexible Arbeitszeiten

= Homeoffice-Mdglichkeit

= Mitgliedschaft im Fitnessstudio

m  Zusatzliche Urlaubstage (30 Tage)

lhr Arbeitgeber

International agierendes Unternehmen im Bereich Backzutaten und biotechnologische Losungen, mit starkem Fokus auf
industrielle Anwendungen. Als technologischer Partner der Backwarenindustrie bietet das Unternehmen

maf3geschneiderte Losungen zur Prozessoptimierung.

Jetzt in nur einer Minute mit Threm Lebenslauf bewerben

Mika Or
Karriereberaterin
SALES - Food & Packaging

+49 303 33063 429
+49 151 16268 155
mika.or@perm4.com

Ich freue mich auf lhre Bewerbung!



https://www.perm4.com/jobs/vertriebsleiter-industrie-key-account-bakery-044291

